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Dé accountant en adviseur
voor recreahie & horeca

Als ondernemer in de horeca- en recreatiebranche wil
ifi je richten op dat waar je goed in bent: ondernemen.
Je zoekt altijd naar mogelijkheden om te innoveren,

groeien of gewoon je zaken goed op orde te hebben.

Countus

COUNTUS.NL daar reken je op



Dé adviespartner
voor de horeca- &
recreatiebranche

Er komen allerlei vragen, uitdagingen en actuele ontwikke- Onze ondernemersadviseurs en branchespecialisten helpen
lingen op je af. Het is dan ook ontzettend waardevol om te je niet alleen met je financiéle rapportages, maar denken ook
kunnen sparren met iemand die ervaring heeft in jouw sector. op strategisch niveau mee over de toekomst van je organi-
Die sparringpartner zijn wij graag voor jou! satie. We bieden oplossingen voor al jouw vraagstukken, in

welke fase je je ook bevindt. Countus. Daar reken je op.

Dit is Countus
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Jaar sparringpartner Vestigingen Collega’s Sectoren

van ondernemers

Met meer dan 20 vestigingen in heel Nederland met lokale, wendbare

teams zijn we dichtbij en is de ondersteuning altijd persoonlijk.

Naast nabijheid kan je toch profiteren van de grootte van Countus Groep. Alles onder één dak, omdat we geloven

ons kantoor. Hulp is namelijk eenvoudig ingeschakeld, met in de kracht van integrale ondersteuning.

onze diverse branchespecialisten en kennisexperts van




De Nederlandse horeca- en recreatiebranche is volop in beweging.

Het aanbod van bedrijven om ons heen verandert, maar de eisen en

wensen van gasten ook. Hoe bepaal je dan wat de juiste strategie is voor

jouw bedrijf? En veel lastiger nog: hoe geef je met concrete acties ook

daadwerkelijk invulling aan die strategie?

Met het ‘businessplan op 1 A4’ bepaal én maak je werk
van jouw strategie! Het helpt je om antwoord te krijgen
op vragen als:
e Waar beweeg ik met mijn bedrijf naartoe?
e Hoe onderscheid ik mezelf ten op-

zichte van andere bedrijven?
e Hoe zorg ik ervoor dat ik over een paar

joar nog steeds succesvol ben?

e Hoe bepaal en bereik ik de juiste doelgroep?

Met het ‘businessplan op 1 A4’ helpen we je niet alleen
om jouw strategie te bepalen en concreet te maken,
maar ook om hier daadwerkelijk uitvoering aan te geven
en te meten in hoeverre je op koers ligt om jouw strate-

gie te verwezenlijken.

Het creéren van een

‘businessplan op 1 A4’

Bij Countus helpen we je graag met het maken én uit-

voeren van een ‘businessplan op 1 A4’. We maken gebruik

van het OGSM-model dat je helpt om in 4 stappen een

businessplan te maken:

1. Ambitie (Objective): Welke ambitie streef je na en hoe
geef je daar invulling aan?

2. Doelen (Goals): Welke doelen representeren jouw
ambitie?

3. Strategieén (Strategies): Wat zijn de hoofdthema’s om
jouw ambitie te verwezenlijken?

4. Actieplan (Measures): Welke activiteiten ga je uitvoeren

om jouw strategie te behalen?
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We komen graag met je in contact
voor een vrijblijvend gesprek.

Ron Koopmeiners Jesca Wemmenhove Bertijn Vos Mark Gerrits
+31(0)6 1043 4427 +31(0)6 4208 2737 +31(0)6 4139 1328 +31(0)6 2223 4324
rkoopmeiners@countus.nl jwemmenhove@countus.nl bvos@countus.nl m.gerrits@countus.nl
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